
 

 

L'Entreprise Cris Réseaux : 

Rejoignez un leader de la cybersécurité au service des professionnels de l’informatique depuis 1997. 

Experts en sécurisation des environnements Réseau, IT, OT et Cloud, nous collaborons avec plus de 1 

500 partenaires à travers la France, dont les plus grands noms de l’intégration, de l’hébergement, et 

de la transformation digitale (OCD, CHEOPS, SFR Business, etc.). 

Notre mission : apporter des solutions de cybersécurité performantes et fiables, en construisant des 

relations solides et durables grâce à une approche collaborative et une expertise reconnue. 

En tant que grossiste (VAD) de référence, nous offrons à nos collaborateurs une autonomie forte dans 

un environnement bienveillant et à taille humaine. Dans le cadre de notre développement, nous 

recrutons un(e) Ingénieur(e) Commercial(e) pour rejoindre notre agence à Toulouse ! 

 

Les Missions : 

Rattaché(e) au Responsable d’Agence Occitanie & Nouvelle-Aquitaine, vous jouerez un rôle clé dans le 

développement de notre réseau de partenaires clients spécialisés en cybersécurité. 

En tant qu’expert(e) du secteur, vous serez à la croisée de l'animation commerciale et de 

l'accompagnement stratégique, devenant un(e) interlocuteur(trice) incontournable pour nos 

partenaires. 
 

Missions principales : 

• Évangéliser la cybersécurité auprès de vos clients et partenaires : analyser leurs besoins pour leur 

proposer des solutions innovantes et adaptées. 

• Animer et développer un portefeuille de partenaires : fidéliser une base solide tout en identifiant de 

nouvelles opportunités de croissance. 

• Collaborer étroitement avec les fournisseurs leaders du marché pour enrichir nos offres et 

positionner nos solutions comme des références sur le marché. 

• Assurer un suivi rigoureux de vos actions et de vos résultats via notre CRM, en garantissant un 

accompagnement de qualité à chaque étape. 

• Participer activement à la veille technologique pour rester à la pointe des solutions et tendances en 

cybersécurité. 
 

Profil Recherché : 

• Une expertise en IT/cybersécurité ou une appétence marquée pour les technologies numériques. 

• Une capacité à dialoguer avec des interlocuteurs de haut niveau, à comprendre leurs enjeux et à les 

accompagner dans leurs projets stratégiques. 

• Une curiosité naturelle qui vous pousse à devenir un(e) expert(e) sur les sujets de sécurité, pour 

conseiller et inspirer confiance. 

• Une fibre commerciale affirmée : orienté(e) résultats, vous savez convaincre et construire des 

relations durables. 
 

Avantages : 

• Rémunération attractive : Selon profil (60 K€ fixe + variable). 

• Contrat : CDI, 39 heures/semaine. 

• Avantages : Intéressement, véhicule et équipements de fonction, prise en charge des frais 

professionnels. 

• Un environnement stimulant : portefeuille client solide, entreprise en pleine croissance, ambiance 

conviviale et inclusive. 

• Début de poste : Décembre 2024 / Janvier 2025. 

Prêt(e) à relever le défi et à devenir un acteur clé de notre succès ? Postulez dès maintenant ! 


